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Nachdem in den Jahren 1947/48 unsere

neue Produktions-Statte in Altena wieder
aufgebaut war, unsere Firma mit den
Modellen 77 und 151 an ihre Berliner
Tradition angeknipft und damit ihren
Ruf als leistungsfahige Radiofabrik neu
begriindet hatte, konnte allméahlich daran
gedacht werden, neben den verschie-
denen Modellen unserer Petromax-
Laternen auch Rundfunkgerdte zu ex-
portieren. Schon anlaklich der Hanno-
verschen Messe im Frihjahr 1950, zu
welcher wir erstmalig wieder auf einer
groleren Industrieschau ausstellter,
meldeten sich viele Interessenten, denen
unsere dort ausgestellten Typen 151 und
152 gefielen und die danach verlangten,
diese oder ahnliche Geréate fiir ihr Land
zu erhalten. Doch bis zur Aufnahme
wirklicher Export-Lieferungen war damals
noch ein weiter Weqg. Zunéchst galt es,
die Lage auf den verschiedenen Markten
der Welt griindlich zu studieren, hatten
wir doch, durch den Krieg und die ver-
woirenen Nachkriegsverhalinisse Le-
dingt, fast jede Verbindung zu diesen
verloren. Dies geschah nun auf ver-
schiedenen Wegen, das Bild rundete
sich immer mehr ab und es ergab sich
bald eine Grundlage, die Entschliisse
fir neue Entwicklungen reifen lieh.Selbst-
verstindlich galt es, etwas zu wagen,
und es wurde gewagt, trugen doch alle
die Uberzeugung in sich, dafj deutsche
Qualitatserzeugnisse allen Widerstanden
zum l[rotz sich draufen in der Welt
wieder durchsetzen wiirden. Den fiir
Entwicklung und Verkauf Verantwort-
lichen war dabei von vornherein klar,
daff man nicht fiir jeden Markt die von
diesem verlangten Modelle bringen
konnte, doch galt es einmal wieder
anzufangen und in den zu entwickeln-
den Modellen méglichst viele Eigen-
schaften zu vereinigen, um dieselben
streuen und nach den verschiedensten
Seiten hin anbieten zu kénnen. Viele
Gesichtspunkte muften dabei bertick-
sichtigt, Vorschlage geprift und ent-
weder angenommen oder verworfen
werden. Um aus der Fille der auftau-
chenden Fragen nur einige zu nennen,
seien hier andeutungsweise folgende
erwahnt: Gleich- oder Wechselstrom-
gerat, oder, falls Batterie-Betrieb, Trok-

ken- oder Nafh-Batterien, Zahl und Art
der Wellenbereiche, Form und Art des
Gehauses (Holz oder Bakelit), zu ver-
wendende Réhren-Typen, Art des Laut-
sprechers usw. usw.,

Als Ergebnis der hiernach
Entschliisse erschien als erstes Expori-
Modell die Type 155 WE, ein Gerat,
das aus dem Inlands-Modell 155 abge-
leitet wurde und im Unters¢hied zu die-
sem nicht UGber den vierten Wellen-

bereich UKW verflgte.

Dieser Wellenbereich, dessen Verwen-
dung und Ausbau in Deutschland vor
allem durch das fiir uns so unginstige
Ergebnis des Kopenhagener Wellen-
planes veranlaft wurde, wird auferhalb
Deutschlands noch nicht gebraucht, so
dafy es sich erlbrigt, denselben in den
Exportgeraten zu beriicksichtigen. Nach-
barlander Deutschlands, die in ihren zu
uns liegenden Grenzgebieten deutsche
UKW.Sender empfangen kénnen, kaufen
jedoch gern unsere Inlandsmodelle mit
UKW, da auch sie von der Giite des
UKW-Funks Gberzeugt wurden und
denselben nicht mehr missen maochten.

Als Ergebnis des Versandes von Mustern
und Probelieferungen der Type 155 WE
zeichnete sich nach einiger Zeit ab, daf
wir mit diesem Modell durchaus ,richtig
lagen”. Den ausldandischen Kunden ge-
fielen vor allem das Gehause, der Gber-
sichtliche Aufbau, die solide Ausfihrung
und nicht zuletzt der Klang und die
Leistung des Gerates, dazu natirlich
wie Uberall die Graetz-Stromsparschal-
tung und die optische Anzeige des
Klangreglers.

Doch mit der Zustimmung zu diesem
Modell wurden sofort viele neue Wiin-
sche laut: ,Das Gerat mihkte auch in
Allstrom geliefert werden”, ,bei uns
liegt die Stromversorgung noch in wei-
ter Ferne, wir brauchten das Gerat fir
den Betrieb mit Trockenbatterien”,
warum geht das Gerat nicht, wie bei
uns Gblich, mit einer 6-Volt-Auto-Batterie
zu betreiben?” usw. Am lautesten aber
erscholl der Ruf nach einem ,Graetz-
Sortiment”, d. h. nach mehr Typen ver-
schiedenen Charakters, damit der aus-

landische Handler jedem Wounsche
seiner Kunden begegnen konnte.

All diesen Wiinschen auf einmal gerecnt
zu werden, war selbstverstandlich un-
moglich, doch erschienen immerhin in
kurzen Abstanden hintereinander drei
neue Modelle, namlich ein weiteres,
aber kleineres Wechselstromgerat 260 W
und zwei lypen fir den Betrieb mit
Trockenbatterien 258 B und 259 B. Damit

war gﬁr die Lander, deren Empfangs-
el

gefafften verhélinisse diese vier Typen entspra-

chen, vor allem des Orients, das ver-
langte Sortiment im wesentlichen
geschaffen. Es fand den Beifall der
Kunden, gréfkere Serien konnten auf-
gelegt und die Gerate in regelmahigen
Abstianden verschifft werden.

Gréhere Sorgen fir die Entwicklungs-
abteilung und die Fabrikation machte
dann zunachst die Erfillung des Wun-
sches unserer Ubersee-Freunde nach
tropensicheren Empfangern.

Auch die Bevélkerung der tropischen
Lander wiinscht heute, an der Kultur-
Einrichtung Rundfunk teilzunehmen, kann
aber Gerate-Modelle, wie sie in Europa
tblich sind, bei dem heifen und feuchten
Klima nicht gebrauchen. Diese beson-
deren klimatischenVerhéltnisse bedingen
Netzteile, welche auch diesen ungiin-
stigen Einflissen und ihrem stetigen
Wechsel zu widerstenen vermdgen.
Lange Versuchsreihen mufiten durch-
gefihrt, viele Materialien geprift und
kiinstlich geschaffenen klimatischen Ver-
haltnissen erprobt

werden, bis es gewagt werden konnte,

mit den Modellen 155 WT und 260 WT
an die Offentlichkeit zu treten. Selbst-
verstandlich muflten diese Modelle auch
die Wellenbereiche berlicksichtigen, die

in den tropischen Landern tGblich sind
ndamlich den um die sogenannte Tropen-
welle erweiterten Kurzwellenbereich
unter Wegfall der europaischen Lang-
welle,dazu eine Skala, die keine Stations-
namen, sondern nur Zahlen enthall.

im Dauerversuch

Heute, nachdem eine grofe Zahl dieser
Empfanger bereits geliefert ist, kénnen
wir mit Befriedigung feststellen, daf wir
auch damit die Wiinsche und den Ge-
schmack der Uberrseekunden getroffen
haben. Auch die tropenfesten Modelle
haben ihre Bewahrungs-Probe bestan-
den und zu ihrem Teil mit dazu bei-
getragen, den Ruf deutscher Qualitats-
arbeit trotz starkster auslandischer
Konkurrenz neu zu begrinden.

Im ganzen gesehen ist trotz der auf-
gezeigten Anfangserfolge der Anteil
unseres Radioexportes am Gesamtum-
satz gegentber den Inlandsmodellen
noch klein zu nennen. Diese Feststel-
lung braucht uns jedoch keineswegs zu
entmutigen. Wir wissen, dafyj auf dem
Gebiete des Radio-Exportes noch viele
Méglichkeiten offenstehen, die es 'zu
nufzen gilt. Der Sattigungsgrad in Bezug

auf Ausstattung der Bevélkerung mit
leistungsfdhigen Radiogeraten ist in
vielen Landern noch derart niedrig, dafy
sich fir Jahre und Jahrzehnte gute
Perspektiven abzeichnen,diese Gebiete
mit Geraten beliefern zu kénnen. Eines
mufj sich jedoch jeder, der mit Ent-
wicklung und Fertigung von Expori-
Geraten beschaftigt ist,immer vor Augen
halten: Der gewlinschte Erfolg kann nur
eintreten, wenn jedes Gerat den hdch-
sten Anforderungen entspricht. Was
schon fir die Inlandsfertigung unser
oberster Grundsatz ist, mufy fiur die Fa-

brikation von Exporimodellen in noch
erhdhtem Mahe gelten: Nur Qualitat
kann sich gegeniiber dem starken aus-
landischen Konkurrenz-Angebot auf die
Dauer durchsetzen und halten. Jedes
Gerat, das wir verschiffen oder als
Muster per Flugzeug versenden, ist
ein Samenkorn, das draufjen aufgehen
mufs, um den Wunsch nach grdheren
Lieferungen bei den Empfiangern wach
werden zu lassen.

Daher helfe jeder an seiner Stelle
taglich mit, dafy dieser Grundsatz nie

aus dem Auge verloren wird. Wenn
der Ruf einer Marke erst einmal durch
schlechte Lieferung, und aufgetretene
Reklamationen gelitten hat, ist es sehr
schwer, ja unméglich, denselben wieder
herzustellen. Die Welt verlangt vom
Deutschen nun einmal etwas Besonderes,
und daher wollen auch wir, jeder an
seinem Platz, mit dazu beitragen, daf
die Marke ,Graetz Radio, Made in
Germany”’, drauken in der Welt immer
ein Begriff fir héchste Leistung ist und

bleibt.
G. B.



